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OZET
Tiim diinyada oldugu gibi iilkemizde de Kiiciik ve Orta Biiyiikliikte Isletmeler
(KOBI)’lerin onemi olduk¢a fazladir. Ticaretin her asamasinda faalivet gosteren
KOBI'ler dis ticaret acisindan da biiyiik oneme sahiptir. Degisen ve gelisen diinya
sartlarina hizlt ve ceviklikleri ile daha cabuk ayak uydurabilirler. Bu cevikliklerine
ragmen, KOBI'lerin ihracat yapma oranlan biiyiik isletmelere gore daha az
seviyelerdedir. Calismada, Cizre’de faaliyet gosteren sumir ticareti, ihracat ve ithalat
yapan isletmelerin sosyo-ekonomik durumlari goz oniinde bulundurularak bir anket
calismasi yapumis ve anket sonuglart tablolar halinde analiz edilmistir. Calisma sonucu
ortaya ¢ikan durumlara uygun bolge gereksinimlerini karsilamaya yonelik farkli ¢oziim
onerileri gelistirilmistir.
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A GENERAL OVERVIEW ON THE SOCIO-ECONOMIC
CONDITIONS OF THE FRONTIER TRADE COMPANY
OWNERS IN CIZRE- 2010

ABSTRACT

As in the whole world, small and medium sized enterprises(SMEs) have great
importance in our country too. SMES, functioning at every stage of trade, have also
great importance in terms of foreign trade. They can easily keep up with the conditions
of changing and developing world with their quickness and agility. In spite of their
agility, the foreign trade rates of SMEs are less than the big companies’. In this study, a
survey is conducted by taking into consideration the frontier trade functioning in Cizre
and the socio-economic conditions of the importing and exporting companies and the
results of the survey are analysed in the form of tables. Different solution offers are
suggested to expect the needs of the region according to the conditions determined as
the result of this study.
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GIRIS

I::Jlkeler arasi is birliginin gelismesinde uluslararasi ticaretin etkisi onemlidir.
Ulkeler arasindaki sinirlarin kalkmasi yoniindeki ¢alismalarin temelini, bolgesel
ekonomik iligkiler olugturmaktadir. Bolgesel ticaret, tercihli ticaret ve is birligi

anlagmalariyla saglanmaktadir. Sinir ticareti, tercihli ticaret anlagmalarinin
cesitlerinden yalnizca bir tanesidir.

Bir iilkenin kalkinmasi, ekonomik olarak biiylimesi ve rekabet giiclinii
gelistirebilmesi icin liretim giiclinii artirmast dolayisiyla diger iilke ekonomileri
ile olan ticari iligkilerini gelistirmesi amag¢lanmalidir. Bu amag cergevesinde,
Kiigik ve Orta Biiyiikliikte Isletmeler (KOBI)’lere ©nemli gorevler
diigmektedir. KOBI’lerin biiyiik bir kismunin ticari faaliyetle istigal etmeleri,
sinir ticaretinin gelismesi agisindan bir firsat yaratmaktadir. KOBI’ler, degisen
durumlara karst esnek bir yapiya sahip olmalari, bolgesel kalkinmislik
farklarinin azaltilmasinda 6nemli bir faktdr olmasi, yeni istihdam olanaklar
saglamasi sebebiyle ekonomik ve sosyolojik olarak 6nem arz etmektedir. Sinir
ticareti yapan KOBI’lerin sorunlar da diger KOBI'lerle benzer ozellikler
gostermektedir. Sermaye yetersizligi, 6z sermaye azlig1 ve dolayisiyla kredi
saglamada sorunlar yasanmaktadir.

Calisma bes boliimden olusmaktadir. Calismanin birinci boliimiinde KOBI’lerin
karakteristik 6zelliklerine deginilecek, ardindan KOBI’lerin dis ticarette yeri ve
oneminden soz edildikten sonra simir ticareti yapan kiiciik 6lcekli firmalarin
sosyo-ekonomik 6zelliklerinden bahsedilecektir. Dordiincii boliimde, Cizre’de
sinir ticareti yapan firma sahiplerinin sosyo-ekonomik durumlarina yonelik
anket uygulamasi ve son bolimde anket sonuclarinin degerlendirilmesi
yapilacaktir.

1. KUCUK VE ORTA BUYUKLUKTE ISLETMELER
(KOBI)’LERIN KARAKTERISTIiK OZELLIKLERI

KOBI’ler ekonomik sistemdeki isletmelerin énemli boliimiinii olusturmaktadir.
Bu isletmelerden elde edilen gelirle hayatlarim siirdiiren isletme sahipleri ve
licretle calisan iscilerin sayis1 oldukca fazladir. KOBI’leri tammlayan, iizerinde
fikir birligine varilmis, ortak bir olciit s6z konusu degildir. KOBIleri
tanimlamakta ililkeden iilkeye ve yapilan calismanin amacina yonelik hatta
bazen aym iilke i¢inde bile KOBI tanimi degismektedir.

Ekonomik Isbirligi ve Kalkinma Orgiitii (OECD) tarafindan; 31 Ocak 2003
tarihi itibariyle Tiirkiye’de mevcut KOBI envanteri belirlenmeye calisilmus,
aragtirma sonucunda KOBI’lerin ¢ok biiyiik bir oranmin Tiirkiye Esnaf ve
Sanatkarlar Konfederasyonu (TESK) ile Tiirkiye Odalar ve Borsalar Birligi
(TOBB) iiyesi olduklart anlagilmistir. S0z konusu tarih itibariyle TESK
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kayitlarina gore, esnaf veya sanatkar unvamyla KOBI olarak faaliyet gosteren
iye sayist yaklasik 2.76 milyondur. Ticaret ve sanayi sektorlerini kayit altina
alan TOBB’da ise bu degerin; 2003 yili sonu itibariyle, yaklasik 1.2 milyon
olmasi beklenmektedir (OECD Issues and Policies, 2004:27).

Avrupa Birligi (AB)'nin KOBI tanimi cercevesinde; AB’nin 1 Ocak 2005’te
yiirlirliige giren KOBI'ler calisan kisi sayisi, yillik cirolar1 veya bilango

biiylikligi ~ve  bagimsizlik  kriterleri Tablo 1’de  gosterilmistir.
(www.tepav.org.tr., E.T.: 08.09.2010).

Tablo 1: AB’de KOBI Tamim
KOBI Tanimu Calisan Say. Yillik Ciro Bilanco
Mikro Olgekli Isl. 10’dan az €2 milyon’a kadar €2 milyon’a kadar
Kiiciik Olgekli Isl. 50’den az €10 milyon’a kadar €10 milyon’a kadar
Orta Olgekli Isl. 250°den az €50 milyon’a kadar €43 milyon’a kadar

Kaynak: www.tepav.org.tr., E.T.: 08.09.2010

Tiirkiye’deki KOBI tanimi, 18.11.2005 tarihli Resmi Gazete’de KOBI’nin
tanimi, nitelikleri, ve siniflandirilmasi hakkinda yonetmelik ¢ercevesinde Tablo
2’de verilmistir(www.tepav.org.tr. E.T.: 08.09.2010).

Tablo 2: Tiirkiye’de KOBI Tanim

KOBI Tammu Calisan Say. Yillik Hésilat veya Bilanco Top.
Mikro Olgekli Isl. 10’dan az 1 milyon TL’ye kadar

Kiigiik Olgekli fsl. 50’den az 5 milyon TL’ye kadar

Orta Olgekli Isl. 250’den az 25 milyon TL’ye kadar

Kaynak: www.tepav.org.tr., E.T.: 08.09.2010

Bu konu hakkinda tek bir tanima ulasmakta oldukca giictiir bunun en onemli
nedeni ise kavrami belirleyen 6zelliklerin isletmenin yerine, zamana ve ortama
gore degismesidir (http://www.usak.org.tr., E.T.. 11.09.2010). Ulkemizde
Kiigiik ve Orta Olgekli Sanayi Gelistirme ve Destekleme idaresi Baskanligi
(KOSGEB)'min yaptigi tamim; “Imalat Sanayi sektoriinde 1-50 arasi isgi
calistiran Sanayi Isletmeleri kiiciik sanayi isletmelerini; 51-150 arasi isci
calistran  Sanayi Isletmeleri orta olgekli sanayi isletmelerini ifade eder”
seklindedir (Tikici ve Digerleri, 2009: 71). Hazirlanan yeni yonetmelikle KOBI
tanimt daha da genislemis ve buna bagl olarak onceleri sadece imalat sanayini
kapsayan KOBI tanimi hizmet sektoriinii, yerel medya kuruluslarini ve kiigiik
tarim isletmelerini de kapsayacak hale getirilmistir(Daric1 ve Coskun, 2010: 4).
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Sekil 1: KOBI'lerin Sektirler Itibariyle Goriiniimii

KOBilerin Sektdrlere gére Dagilimi
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Kaynak: www.tepav.org.tr., E.T.: 08.09.2010.

Yukaridaki sekilde KOBI'lerin sektorler veya is kollaria gore dagilimi, pasta
grafik araciligl ile gosterilmistir. Buna gore, en yiiksek oran (%47) ticaret
sektoriine en diisiik oran ise insaat sektdril (%2)’ne aittir. Bunun nedenleri
arasinda, KOBTI’lerin riski cok sevmemeleri, yatirimin hemen geri doniisiiniin
beklenmesi, ¢cabuk kazang saglayacak bir sektor olarak goriilmesi vb sayilabilir.

KOBI’ler, degisen ve gelisen durumlara hizla uyum saglayabilmeleri, esnek
liretim yapisina sahip olmalari, bolgesel kalkinmaya katki saglamalart ve
yoresel farkliliklar1 azaltmalari, yeni is imkanlar1 yaratarak istihdama onemli
katkilarda bulunmalart vb. Ozellikleriyle iilkelerin ekonomik ve sosyal
kalkinmalarinda stratejik dneme sahiptirler (DPT, 2007: s.1).

Ulkemizde, KOBI’lerin 6nemi giderek daha fazla anlasilirken KOBI destek
politikalarinin ve araglarinin istenilen diizeyde olmamasi, yeterli kaynak
ayrilamamasi, sermaye birikiminin yetersizligi, genel is ortaminin elverigsiz
olmasi, makroekonomik dalgalanmalara uyum saglamakta yasanan giicliikler,
siirekli yiiksek enflasyon oranlari, yiiksek vergi oranlari, iiretimde girdi
maliyetlerinin yiiksekligi, teknolojik gelismelere ve yeniliklere ayak uydurmada
yasanan zorluklar, yeni iiriin ve teknoloji iiretmede yetersizlikler KOBI’lerin,
AB ve diger gelismis iilkelerle rekabet edebilme giiciinii olumsuz etkilemektedir
(DPT, 2007: s.1).

Tiirkiye Istatistik Kurumu (TUIK) 2008 yili Is kayitlarma goére, Tiirkiye’ de
Mikro Olgekli (1-9) Isletme %95,7, Kiiciik Olgekli Isletme (10-49) %3,7, Orta
Olgekli Isletme (50-249) %0,5 orana sahiptir. Yani, 1-249 kisi istihdam eden
isletme oram %99,9’dur. 250 ve yukari kisi istthdam eden isletme ise 0,10 orana
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sahiptir. 2008 yil1 itibari ile toplam 3.452.763 isletme bulunmakta ve 3.449.795
isletme 1-249 kisi istihdam eden mikro, kiiclik ve orta biiyiikliikte isletmelerden
olugmakta ve sadece 2.965 isletme 250 ve yukari kisi istthdam eden biiyiik
isletme niteligindedir (www.marka.org.tr., E.T.: 21.09.2010).

Kiigiik ve orta biiyiikliikteki 6l¢eklerine ragmen KOBI ler, iilke ekonomilerinde
onemli bir paya sahiptir. KOBI’lerin onemli bir paya sahip olmalarinin
nedenleri bu isletmelerin; biiylik isletmelere gore daha az yatirimla daha ¢ok
iiretim ve irlin cesitliligi saglama, istihdam imk&n1 yaratma, teknolojik
yeniliklere yatkin olma, bolgeler arasi dengeli kalkinmayi saglama gibi
ozellikleriyle aciklanabilmektedir (KOSGEB, 2003: 1).

2. KOBI’LERIN DIS TICARETTE YERi VE ONEMi

Uluslararasi ticaretin karsilikli olarak her iilkeye yararlar saglayacagi goriisii
klasik iktisat ogretisine dayanmaktadir. Ulkeler arasindaki iliskilerin
gelistirilmesinde ticaretin etkisi son derece biiyiiktiir. Ulusal sinirlarin kalkmasi
yoniinde ¢alismalarin arttig1 giiniimiiz diinyasinda bolgesel ekonomik iligkiler
kalkinmanin temel taslarini olusturmaktadir (Kara, 2005: 61).

Dis ticaretin baglica iki kalemini ihracat ve ithalat faaliyetleri olugturmaktadir.
Ihracat yapma, ithalat yapmaya gore daha karmasik ve zordur. Ciinkii ihracat
yapmak anlasilmasi kolay yasal diizenleme, iiretim fazlaligi ucuz maliyet,
kaliteli iirlin, liriiniin yurtdis1 talep esnekligi modern pazarlama ve tamitim agi,
bilgi, deneyim, sermaye, yabanci dil bilen yetismis personel ve etkin bir
yonetim organizasyon gerektirmektedir. Ithalat yapmak icin ise, yukarda
belirtilen asamalarin pek ¢oguna gerek kalmadan yurtdisindan yapilan firma
tekliflerini degerlendirmek ve bedelini 6demek suretiyle, islemleri ihracata gore
daha kolayca yapabilmektedir (Kizilay, 2009: 22).

Prosediir bakimindan yukarida 6zetlenen zorluklarina ragmen; geleneksel
politik iktisat yaklagiminin 20.yiizyi1l baslarina kadar gelen tarihi seriiveni
boyunca ihracat, makro ekonomik dengesizlikleri gideren 6nemli bir ara¢ olarak
kullanilmistir. Bu durum, hem mono metalist hem de Bretton Woods sonrasi
donemlerde 6nemini korumustur. Ancak 1970’lerde yasanan petrol ve dolar
soklar1 ile 1980’lerde wuluslararasi sermaye pazarlarinin liberallesmesi
sonrasinda, ihracata bakis acisinin degistigi soylenebilir. Ekonomik bakimdan
1970 sonrast1 donemin iki lokomotif {iilkesi konumunda olan A.B.D. ve
Japonya’'nin yasadig1 tecriibeler, sermaye piyasalarinin 6nlenemeyen yiikselisi
sonucunu tiim ¢iplakligi ile gozlerimizin Oniine sermektedir. Petrol ithalatcist
konumunda olan A.B.D., biit¢e aciklarim1 giderebilmek i¢cin mecburen sermaye
piyasalarina yonelmistir. Marris gibi donemin Onde gelen iktisat¢ilari;
Japonya’nin yiiksek ihracat tutarlarini dikkate alarak, A.B.D.’nin Japonya ile
rekabet edemeyecegini Ongdrmiislerdir. 1990’11 yillarin baslarinda Clinton
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bagkanligindaki Amerikan ekonomisi; bankacilik sektoriinde yasanan yiiksek
kiiresel riski, Japonya’ya gore ¢ok daha hafif atlatmayr basarmistir (Jones, 63:
2009).

Diinya ekonomisinin kiiresellesme ile ulagtig1 tek ve bilyiik bir pazara doniisme
agamasi, Oncelikle kendisini, kurulan Gilimriik Birlikleri, Serbest Ticaret
Bolgeleri ve Bolgesel Ekonomik Isbirligiyle gostermistir. Hizli biiyiime, riskleri
azaltma, pazar payini artirma ve cografi genisleme zorunlulugu altinda; igbirligi,
ittifak ve rekabet kavramlari 1980’den itibaren disa acik ve ihracata dayali
biiylimeyi hedeflemis olan iilkemizde de vazgecilmez unsurlar haline gelmistir.
Doviz kurlari, faiz hadleri ve dis ticareti belirleyen etkenlerin, serbest piyasa
kurallar1 cercevesinde belirlenmesi, gelismekte olan {iilkelerin ekonomik
yapilarint da zorlamis ve sanayinin yeni tip organizasyonlara yonelmesine yol
acmustir (Oz ve Yilmaz, 16-17: 2007).

Modern ekonomilerde dis ticarette rekabet edebilmenin asli unsurlarindan birisi;
belki de en 6nemlisi, inovasyona dayali patent gelistirmektir. Acs ve Audretsch
tarafindan 1988 yilinda yapilan arastirmada, iiretim oram ile patent miktarlar
arasindaki korelasyon analiz edilmistir. Buna gore korelasyon katsayisi,
KOBI'lerde ¢ok yiiksek ¢ikmustir. Biiyiik firmalarin inovasyonda KOBI'lere
gore basarisiz oldugu soylenebilir (Acs et al., 1997:8).

Dokuzuncu Kalkinma Plam KOBI Ozel Ihtisas Raporunda Teknoloji ve
yeniliklere iliskin sunlar sOylenmektedir; “4691 sayili Teknoloji Gelistirme
Bolgeleri Kanununa istinaden, teknoloji transferine yardimei olmak, yiiksek ve
ileri teknoloji saglayacak yabanci sermayenin iilkeye girisini tesvik edici
teknolojik altyapiy1 ve insan kaynagini olusturmak, bilgi ve teknoloji tabanli,
yenilik¢i KOBI’lerin kurulmasimi saglamak amaciyla, 20 adet Teknoloji
Gelistirme Bolgesi (TGB) kurulus siireci baglamistir. Halen, TGB’lerde 500’e
yakin isletme Ar-Ge calismasi yapmaktadir. Plan doneminde, hem TGB’lerin
sayisinin hem de TGB’lerde Ar-Ge galigmasi yaparak desteklenen KOBI’lerin
sayisinda onemli artis olmasi beklenmektedir” (DPT, 2002: s.7).

Diinyada gergeklestirilen toplam ihracat icinde KOBI’lerin pay1, 1990’11 yillarin
baglarina kadar diisikk seviyelerde seyretmistir. 1990’1 yillarla birlikte
kiiresellesme stireci hizlanmistir. Bu  siireci saglikli bir c¢erceve icinde
gelistirebilmek amaciyla, Diinya Bankasi tarafindan yapisal uyum programlari
gerceklestirilmistir. Bu programlar, genelde KOBI'leri ilgilendiren ekonomik
reformlardan olusmustur. Boylece KOBI’lerin toplam ihracat igindeki
paylarinda, kiiresellesme oncesi ddneme gore iyilesme oldugu sdylenebilir
(Cook ve Nixson, 5: 2000).
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Tablo 3. Tiirkiye’de KOBI'lerin Ihracati

Calisan Sayis1 isletme Sayisi ihracat Tutar ($)
1-150 10.179 8.289.120.000
151-250 15 94.880.000

1-250 10.184 8.384.549.000

Kaynak: DPT, 2007: s.11

Yukaridaki tablo incelendiginde, 2004 yili icin toplam ihracat yaklasik 68
milyar $ civarindadir. Buna gore, KOBI'lerin toplam ihracattaki payr yaklagik
%?23’tiir. Bu rakam dis ticaret agisindan bakildiginda KOBI'lerin ne kadar az
ihracat yaptigin1 gézler oniine sermesi bakimindan dnemlidir.

KOBI’ler, ihracat yaparken ortaya ¢ikan bazi sorunlar1 su sekilde belirtebiliriz
(Kazilay, 25-26: 2009);

e Uriinden kaynaklanan sorunlar,
e Fiyatlarla ilgili sorunlar,

e Dagitim sorunlari,

e Tamtim,

e fhracatin finansmant,

e fhracat elemanlari,

e fhracat mevzuati.

2000 yilinda Alman Kalkinma Enstitiisii tarafindan; gelismekte olan iilkelerde
yapilan bir arastirmada, Ulusasiri sirketler ile KOBI’ler arasinda kurulan
baglantilar analiz edilmistir. Bu baglantilar sayesinde, yukarida isimleri
zikredilen sorunlarin bilylik kisminin basariyla iistesinden gelindigi tespit
edilmistir. Bu basar1, imalat sanayinin ii¢ farkli sektdriinde daha ¢ok on plana
cikmistir. Bu sektorler; elektronik donanim, otomotiv ve giyim endiistrileridir
(Altenburg, 9: 2000).

3. SINIR TICARETI YAPAN KUCUK OLCEKLI FIRMALARIN
SOSYO-EKONOMIK OZELLIKLERI

Kiigiik olcekli isletmelerin genel yapist hemen hemen tiim sektorler igin
birbirine benzerlik gostermektedir. Olgeklerinin  kiiciik olmasi, az kisi
calistirmasi, sermaye miktarlarinin sinirlh olmasi, kazanglarinin  biiyiik
miktarlarda olmamasi vb 6zellikler KOBI’lerin genel karakteristigidir.
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Sinir Ticareti yapan isletmelerin de 6zellikleri KOBI'lerin sosyo-ekonomik
yapisina benzemektedir. Sinir Ticareti yapan isletmelerin 6zelliklerine sosyo-
ekonomik a¢idan yaklasildiginda, sermaye miktarlarinin azligi ilk siralarda yer
almaktadir. Ardindan 6z varliklanmin yetersizligi gelmekte ve bu da kredi
bulma zorunlulugunu beraberinde getirmektedir. Bu hususla ilgili olarak Gelir
Idaresi Baskanligmin hazirlamis oldugu Kayitdisi Ekonomiyle Miicadele
Stratejisi Eylem Plan1 (2008-2010)’nda “Tiirkiye’de yerlesik KOBI’lerin banka
finansmanina erisimleri son derece kisitlidir. Bu durum, bir taraftan KOBI’lerin
ayakta kalabilmesi icin fason liretim yapan isletmelere doniismelerine; diger
taraftan da bazi faaliyetlerini kayit dis1 alanlara kaydirmasina ya da gelirlerinin
bir kismini beyan dig1 birakarak daha az vergi 6demelerine yol agmaktadir”
denilmektedir (Gelir Idaresi Baskanligi, 2009: s. 13).

Strengths, Weaknesses, Opportunities, and Threats (SWOT) analizinde,
Dokuzuncu Kalkinma Plam1 KOBI Ozel ihtisas Raporunda Giiclii, Zayif,
Firsatlar ve Tehditler (GZFT) olarak, KOBI’lerin sorun alanlar1 (DPT, 2007:
s.40-41);

o Aile Isletmeciligi, Profesyonel Yonetim ve Kurumsal Yonetim
e Devletin KOBI Politikas1

¢ Finansman ve Devlet Yardimlari

e Pazarlama

e Teknoloji ve Yenilikcilik, seklinde ortaya konmustur.

4. CIZRE’DE SINIR TiCARETI YAPAN FIRMA SAHIPLERININ
SOSYO-EKONOMIiK DURUMLARINA YONELIiK ANKET
UYGULAMASI: AMAC, KAPSAM VE YONTEM

Cizre’de smir ticaretiyle wugrasan firma sahiplerinin sosyo-ekonomik
durumlarinin ortaya ¢ikarilmasi amacina yonelik yapilan anket uygulamasi ve
sonuglart asagida agiklanarak degerlendirilmesi yapilmstir.

4.1. Arastirmanin Amaci ve Onemi

Bu calismada, Cizre’de sinir ticareti yapan firma sahiplerinin 2010 yili ilk yarisi
itibariyle sosyo-ekonomik durumlarinin ortaya konulmasi amaciyla yapilan
anket uygulamasi ve sonuglari, elde edilen veriler 151g1nda yorumlanmustir.

4.2. Anket Uygulamasinin Orneklem Kitlesi

Bu anket uygulamasinda 2010 yili ilk yarsi itibariyle Sirnak ilinin Cizre
ilgesinde komiir iiretimi alaninda faaliyet gosteren toplam 38 firmaya ulasilarak
anket uygulamasina katilimlar1 saglanmustir.
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4.3. Arastirmamin Yontemi

Bu calismada, anket calismalarinda siirekli olarak degiskenlerin gecmisteki belli
bir zaman dilimindeki degisiklikleri gosteren zaman serisi ile firmalarin belli bir
andaki verilerinin gbzlemlenen durumlarimi ortaya koyan yatay kesit verileri
(Uygur, 2001: s. 102) kullanilarak, 2010 yil1 bagi itibariyle firma sahiplerinin
sosyo-ekonomik durumlari1 degerlendirilmistir.

4.4. Anket Uygulamasit Asamalari ve Analizi

Cizre’de sinir ticareti alaninda faaliyet gosteren firma sahiplerinin sosyo-
ekonomik durumlarini agiklamaya yonelik bu anket ¢alismasinin amaci, 6nemi,
kapsami, nasil doldurulacagi firma sahiplerine 2010 yili Mayis ayinda izah
edilmis ve Temmuz ayinda sdz konusu anketin doldurulmus vaziyette geri
aliacagi belirtilmistir. Anket formlarinda bilgiler MS Office Excel programina
aktarilmis, sonra Statistical Package for Social Sciences 15.0 programi (SPSS-
Sosyal Bilimler Istatistik Paketi) kullanilarak analizi yapilmustir. Coziimleme
teknigi olarak, frekans tablolari, capraz tablolar, grafikler, bagimsiz 6rneklem t
testi, ki kare testi kullanilmustir. Iki farkli grubun karsilastirilmasinda bagimsiz
orneklem t testi kullamlarak anlamli fark olup olmadifi tespit edilmistir. Iki
degisken arasinda iligski olup olmadigini1 belirlemek amaciyla ki kare testinden
yararlanilmistir.

4.5. Giivenirlik Analizi

Anket sorularina iligkin yapilan giivenirlik analizi sonucunda Cronbach’s Alpha
degeri 0,730 olarak hesaplanmistir. S6z konusu degere bakildiginda anket
sorulart giivenilir oldugu soylenebilir. Ayrica, giivenirlik degerini azaltan
herhangi bir soru da bulunmamaktadir.

5. ANKET SONUCLARININ DEGERLENDIRILMESI

Cizre’de faaliyet gosteren firma sahiplerinin sosyo-ekonomik durumlarinin
ortaya konulmas1 amaciyla yapilan anket ¢alismasi sonuglari, elde edilen veriler
151g1nda incelenerek analizi yapilmistir.

5.1. Anket Uygulamasina Katilumin Degerlendirilmesi

2010 yil1 ilk yarist itibariyle Cizre’de sinir ticaretiyle ugrasan 38 firmanin anket
uygulamasina katilimlar1 saglanmigtir. Bu firmalardan bazilart bu tiir anket
uygulamalarini, kendilerine ekonomik anlamda bir fayda saglamayacagi ve
ticari bilgilerini vermek istememeleri diisiincesiyle sicak karsilamamuslar, ancak
arastirmanin niteligi, kapsami ve amaci anlatildiktan sonra anketi doldurmay1
kabul etmislerdir.
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5.2. Firma Sahipleri’nin Yas Gruplarina Gore Dagilimi

Cizre’de sinir ticaretiyle ugrasan firmalarin sahiplerinin yaslar itibariyle elde
edilen veriler asagidaki Tablo’da gosterilmektedir.

Tablo 4. Firma Sahiplerinin Yas Gruplarina Gore Durumu

Firma Sahiplerinin Yas1 Firma Sayis1 %
20-29 2 5.3
30-39 23 60,5
40-49 10 26,3
50-59 3 7,9
Toplam 38 100,0

Tablo 4 incelendiginde, 20-29 yas grubunun (sadece 2) en az olmasi, geng
girisimcilik anlayiginin heniiz olmadigini gostermesi bakimindan dnemlidir. Bu
sonu¢ ayni zamanda iilkemizin de icinde bulundugu {iiniversite okuma yasi
araliginda oldugundan, teorik calismanin yapildigi ancak pratik uygulamanin
azilikta oldugu bir donemi yansitmaktadir. Ulkemizde geng issizligi
onleyebilmek icin bu yas grubuna yonelik girisimci e8itimlerinin aksatilmadan
verilmesi ve kendi isyerlerini agmalari1 6zendirilmelidir. Yaslar1 30-49 arasi olan
igyeri sahiplerinin oran1 %86,8 dir. Bu oran orta yas calisma grubunu temsil
etmekte oldugundan normal goriinmekte ancak, elli yas ve lizeri firma sahibi
kisilerin az olmasi1 yipranma, erken emeklilik tercihi, igyerini devretme gibi
secenekleri akla getirmektedir.

5.3. Firma Sahipleri’nin Memleketlerine Gore Dagilimi

Cizre’de siir ticaretiyle ugrasan firmalarin sahiplerinin memleketleri itibariyle
elde edilen veriler asagidaki Tablo’da gosterilmektedir.

Tablo 5. Firma Sahiplerinin Memleketlerine Gore Dagilimi

Memleket Firma Sayisi %o
Strnak 33 86,9
Strnak Dust 5 13,1
Toplam 38 100,0

Tablo 5’te goriildiigii gibi siur ticaretiyle ugrasan firma sahiplerinin 33’iiniin
(% 86,9) Cizre’li (Sirnak) ve sadece 5’inin (%16,7) degisik sehirlerden olmast,
isadamlarinin kendi memleketlerinde ekonomik faaliyetlerini siirdiirmeleri ve
isttihdam saglamalar1 agisindan olumlu bir yaklasim seklinde degerlendirilebilir.
Ancak sinir ticaretiyle ugrasan isadamlarinin cogunlugunun Cizrelilerle sinirl
kalmas1 ve burada faaliyet gosteren isadamlarinin sayist ile cesitliliginin
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artirllamamasi, Cizre’nin, Habur Giimriik Kapisi’nin ve Irakla yapilan/yapilacak
karsilikli ekonomik alis verisin basta bolge halki olmak iizere iilke ekonomisine
yapacagt  katkinin  (liretim, ihracat, ithalat, istihdam) ©neminin
kavranilamadigim1 gostermektedir. Bu konuda bagta Cizre Ticaret ve Sanayi
Odas1 olmak {iizere tiim kamu ve sivil toplum kuruluslarina 6nemli goérevler
diismekte ve Cizre’nin ekonomik, tarihi ve kiiltiirel 6zellikleri, nemi ulusal ve
uluslararasi arenada tanitilmalidir. Ayrica, olumsuz yatirim kosullarinin (terdr,
altyapi, uzmanlagmis eleman eksikligi vb) burada s6z konusu olmasindan dolay1
bu durumun ortaya ¢ikmasi olagan gériinmektedir.

5.4. Firmalarin Hukuki Niteliklerine Gore Dagilimi

Cizre’de simur ticaretiyle ugrasan firmalarin hukuki nitelikleri itibariyle elde
edilen veriler asagidaki Tablo’da gosterilmistir.

Tablo 6: Firmalarin Hukuki Niteliklerine Gore Dagilinu

Hukuki Nitelik Firma Sayisi %
Anonim Sirket 1 2,6
Limited Sirket 37 97.4
Toplam 38 100,0

Cizre’de sinir ticaretiyle ugrasan firmalarin 37 tanesi (% 97,4) Limitet Sirket,
geri kalan 1 tanesi ise (% 2,6) anonim sirket olarak faaliyet gostermektedirler.
Sinir ticaretiyle ugragan firmalarin tamaminin sirket seklinde faaliyetlerini
siirdiirmeleri, kurumsallasmada ©nemli bir asama i¢inde olduklarim
gostermekte ise de bu olguyu, firmalarin vergisel kolayliklar saglamast,
ihalelere girebilmedeki sagladigr kolayliklar, ticari iliskilerde muhataplar
tarafindan daha ciddiye alinmalar1 ve sirket seklinde faaliyet gostermenin
firmalarinin imajini artiracagina olan diistinceyle aciklamak miimkiindiir.

5.5. Firma Sahiplerinin Egitim Diizeylerine Gore Dagilimi

Cizre’de sinir ticaretiyle ugrasan firma sahiplerinin egitim diizeyleri itibariyle
elde edilen veriler asagidaki Tablo’da gosterilmistir.

Tablo 7: Firma Sahiplerinin Firmalarum Kurma Tiiriine Gére Dagilimi

Egitim Diizeyi Firma Sayist %
Universite 4 10,5
MYO 3 7.9
Diiz Lise 16 422
Ortaokul 4 10,5
flkokul 11 28,9
Toplam 38 100,0
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Tabloda goriildiigii gibi Cizre’de sinir ticaretiyle ugrasan firma sahipleri egitim
diizeyleri ile ilgili soruya firmalarin 7’si (% 18,4) lisans veya 6n lisans mezunu,
31’1 ise (% 81,6) ilkokul, ortadgrenim ve lise mezunu seklinde
cevaplamislardir. Yiiksek okullagma oranindaki diisiikliigiin bir sonucu olarak,
dis ticarette ve sinir ticaretinde mevzuat degisikliklerinin anlagilip hemen hayata
gecirilmesi imkanlarimin  siirli  kalmasi ile de birebir etkili oldugu
diisiiniilmektedir. Diinyanin adeta biiyilkk bir kdy haline geldigi, herkesin
herkesle her alanda rekabet igcinde oldugu giiniimiizde, Cizre’de sinir ticareti
alaninda faaliyetlerini siirdiiren her bes firma sahibinden dordiiniin orta 6grenim
izerinde bir egitim almamasi, diinyadaki gelismelerin takip edilebilmesi
acisindan vizyon ve misyonlarinin uluslararasi capta genis diisiiniilememesi
seklinde bir yorum, hakli olarak cikarilabilir. Universite ve dengi okullar
acisindan okullasma oranlarinin diisiikliigii sosyal acidan okula gitme ve yiiksek
diizeyde bir okuldan mezun olma bilincinin yerlesmemesi, isyerlerinde geng ve
egitimsiz kisilerin calistirlmast sonucunu ortaya c¢ikarmustir. Acilen, yiiksek
Ogrenim goren elemanlarin firmalarda c¢alistirnllmalar1 gereklidir. Bununla
birlikte sivil toplum kuruluslari, isadamlarinin diinyaya bakis perspektiflerini
gelistirecek ve ekonomik acidan gelisimlerini hizlandiracak pazarlama,
finansman, yabanci dil, dis ticaret gibi konularda {icretsiz seminerler
diizenlemeli ve firma sahiplerinin diisiince ufuklarin1 genisletecek bu ve benzeri
faaliyetlere yonelmeleri gerekmektedir.

5.6. Firma Sahiplerinin Yabanc Dil Bilmelerine Gore Dagilin

Cizre’de siur ticaretiyle ugrasan firmalarin sahiplerinin yabanci dil bilmesi
itibariyle elde edilen veriler asagidaki Tablo’da gosterilmektedir.

Tablo 8: Firma Sahiplerinin Yabanci Dil Bilmelerine Gore Dagilinu

Cevap Firma % Yabana Dil Firma %
Sayisi Sayisi

Evet 9 23,6 In gilizce 2 22,2

Hayir 29 76,4 Diger 7 77,8

Toplam 38 100,0 Toplam 9 100,0

Cizre’de sinir ticaretiyle ugrasan firma sahipleri, yabanci dil bilmeleri acisindan
incelendiginde firma sahiplerinin 29 tanesinin (% 76,4) yabanci dil bilmedigi ve
sadece 9 firma sahibinin (% 23,6) yabanci dil bildigi sonucu ortaya ¢ikmustir.
Bu verilere gore sinir ticaretiyle ugrasan firmalarin ilk bakista sadece yerel
Olcek bazinda faaliyet gosterdiklerini, ulusal ve uluslararasi piyasalara yonelik
ticari girisimlerde bulunma gibi ciddi boyutta bir diisiincelerinin olmadigi
sonucuna varilabilir. Ancak bilinen yabanci dillerle ilgili soruya firma sahipleri
Ingilizce ve diger diller olarak ta Arapca seklinde cevap vermislerdir. Simr
ticareti yapan firmalar tarafindan sinir ticaretiyle ilgili belgelerin
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doldurulmasinda genellikle Ingilizce, Arapca ve Tiirkce kullanilmaktadir.
Bununla birlikte karsilikli ticari iliskilerde, iirlinlerin anlagsma asamasina alim
sattmina kadarki siirecte, hem Cizreli hem de Irakli isadamlar tarafindan halkin
kullandig1 yerel dil olan Kiirtce kullanilmaktadir. Firmalari sadece halkin
kullandig1 yerel dil olan Kiirtceye bagimli kalmaktan kurtarmak ve diinya
pazarlarinda rekabet giiciinii artirmak icin Cizre Ticaret ve Sanayi Odasi,
ticretsiz olmak kosuluyla firma sahipleri basta olmak iizere ¢alisan kesimi de
kapsayacak sekilde bolgenin durumunu da goz 6niine alarak 6ncelikle ingilizce
olmak iizere Arapca kurslart diizenlemeli, karsilikli menfaat iliskileri
cercevesinde sinir ticaretinin gelistirilmesi saglanmalidir.

5.7. Firmalarin Karsihkl Iktisadi Degiskenlerle Ilgili Veriler ve
Sonuclart

Cizre’de sinir ticaretiyle ugrasan firmalarin ve firma sahiplerinin baz1 ekonomik
yaklagimlar itibariyle verdikleri yanitlara gore elde edilen veriler asagida
gosterilmistir.

Tablo 9: Iktisadi Degiskenler Arasindaki Iliskiler

Ki-Kare . o

Degiskenler Arasinda Karsihkh Degeri- Serbestl} k Anlamllll!( Degeri/
Baslantilar S Derecesi/ Asymp. Sig.

& 4 sd 2-sided-p)
Firmanin Hukuki Niteligy 7,368 11 0.439>0.05
Firmanin Faaliyet Siiresi
Firmanin Hukuki Niteligi/
Ar-GE Yatirimi Yapilmast 3,565 3 0,348 >0.05
Firmanin Hukuki Niteligi/Kalite
Belgelerine Sahip Olmasi 1,782 2 0,462>0.05
Firmanin Hukuki Niteligi/
Ulusal Fuarlara Katilim 1,332 2 0.415>0.05
F¥rman1n Hukuki Niteligi/ 0,028 1 0.822 > 0.05
Firmalarin Personel Cikarimi
Firmanin Hukuki Niteligi/
Firmalarin Yabanci Ortaliga Bakislar1 3,245 3 0,354>0.05
Firmanin Hukuki Niteligi/
Ulusal Fuarlara Gezi, Stand Bazinda 1,379 1 0,240 > 0.05
Katilim
Firmanin Hukuki Niteligi/
Firmalarin Yurtici Tesviklerden 0,852 1 0,340 > 0.05
Faydalanmalar1
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Ki-Kare . -

Degiskenler Arasinda Karsihkh Degeri- Serbestl} k Anlamllll!( Degeri/
Baslantilar S Derecesi/ Asymp. Sig.

& 4 sd 2-sided-p)
Firma Sahiplerini Egitim
Durumu/Personel Cikartilmast 2,758 4 0,453>0.05
Firma Sahiplerinin Egitim
Durumu/Kiiresel Krizden 9,894 8 0,243 > 0.05
Etkilenmeleri
Firma Sahiplerinin Egitim
Durumu/Universite Mezunlarinin 3,478 4 0,442 >0.05
Yeterlilik Diizeyleri
Firma Sahiplerinin Egitim
Durumu/Kalite Belgelerine Sahip 3,196 4 0,412 >0.05
Olmalart
Firma Sahiplerinin Egitim
Durumu/Kalite Belgelerine Sahip 7,985 9 0,324 > 0.05
Olmalar1
Firma Sahiplerinin Egitim
Durumu/Ticaret ve Sanayi Odas1 10,214 8 0,265 > 0.05
Calismalarindan Memnuniyetlik
Firma Sahiplerinin Egitim
Durumu/Hizmeti¢i Egitim Faaliyetinin 1.394 4 0,001 < 0.05
Yapilmast
Firma Sahiplerinin Egitim Durumu/Ar- 19,405 4 0,001 < 0.05
Ge Yatirimi Yapilmasi

Firmanin Hukuki Niteligi/

Firmalarmn Yabanci Ortahginm Olmas: Yabanct Ortakligi Olan Firma Bulunmamaktadir

Firmanin Hukuki Niteligi/
Firmalarin Yurtdisi1 Tesviklerden
Faydalanmalar1

Yurtdis1 Tegviklerden Faydalanan Firma
Bulunmamaktadir

Firmanin Hukuki Niteligi/
Universite-Sanayi Isbirliginin
Yeterliligi

Universite-Sanayi Isbirliginin Yeterliligini Belirten
Firma Bulunmamaktadir.

Tablo 9’a gore firma sahiplerinin egitim durumu ile Hizmet i¢i egitim faaliyeti
ve Ar-Ge yatirimu yapmasi disindaki tim degiskenler arasinda iliskiler
anlamlilik diizeyinde c¢ikmamustir. Bu verilerden anlasilacagi gibi firma
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sahiplerinin egitim diizeyleri ve firmalarimin hukuki nitelikleri ile cesitli
ekonomik ve Kkiiltiirel acilardan anlamli iliskinin ortaya cikmamasi, sinir
ticaretiyle ugrasan firmalarin ve sahiplerinin 6nemli sorunlarinin bulundugunu
gostermektedir. Bu veriler bize firma sahiplerinin ekonomik faaliyetlerini
gelistirecek, biiylimelerini hizlarimi artiracak, sorunlarimi kisa siirede ¢oziime
kavusturacak kisaca firma sahiplerinin vizyonunu genisletecek caligsmalarin bu
zamana kadar yapilmadigin1 gostermektedir. Bu eksigi gidermede temel gorev;
firma sahiplerinin hem kiiltiirel ve sosyal acidan diinya goriisiinii (vizyon,
misyon) genisletmek hem de ekonomik ac¢idan daha hizli gelismelerinin
saglanmasi i¢in seminer, panel ve konferanslar organize etmek suretiyle, Cizre
Ticaret ve Sanayi Odasina diismektedir. Bu noktada bagarili olunmasi,
firmalarin diinya ile kisa siirede ekonomik olarak entegre olmasini
saglayacaktir. Firmalarin biiylimeleri daha fazla iiretim ve istihdam demek
oldugundan, basta terér olmak iizere Cizre’nin olumsuz imajinin silinmesiyle
Cizre’nin ekonomi ve sosyo-ekonomik agidan kisa siirede gelismesinin paralel
oldugu kabul edilen bir olgudur.

SONUC VE ONERILER

Bu calismada, Cizre ilinde faaliyet gdsteren ve sinir ticareti yapan isletmelerin
sosyo-ekonomik durumlar1 analiz edilmistir. 38 adet firmaya uygulanan
anketlerin sonuclar asagida verilmistir;

Firma sahiplerinin yas gruplarina gore dagilimina bakildiginda, 20-29 yas
grubunun (sadece 2) en az olmasi, geng girisimcilik anlayisinin heniiz
olmadigin1 gostermesi bakimindan O©Onemlidir. Bu sonu¢ aym zamanda
ilkemizin de i¢inde bulundugu iiniversite okuma yasi araliginda oldugundan,
teorik ¢alismanin yapildigi ancak pratik uygulamanin azinlikta oldugu bir
donemi yansitmaktadir. Ulkemizde geng issizligi 6nleyebilmek icin bu yas
grubuna yonelik girisimci egitimlerinin aksatilmadan verilmesi ve kendi
igyerlerini agmalar1 6zendirilmelidir.

Sinir ticaretiyle ugrasan firma sahiplerinin nereli olduklar ile ilgili soruya 33
kisi (% 86,9) Cizre’li (Sirnak) ve sadece 5 kisi ise (%16,7) diger sehir cevabini
vermistir. sehirlerden oldugu goriilmektedir. Bu baglamda, sinir ticaretiyle
ugrasan isadamlarinin ¢ogunlugunun Cizrelilerle sinirli kalmasi ve burada
faaliyet gosteren isadamlarinin sayisi ile ¢esitliliginin artirilamamasi, Cizre’nin,
Habur Giimriik Kapisi’nin ve Irakla yapilan/yapilacak karsilikli ekonomik alis
verigin basta bolge halki olmak iizere iilke ekonomisine yapacag katkinin
(tiretim, ihracat, ithalat, istthdam) oneminin kavranilamadigin1 gostermektedir.
Bu konuda bagsta Cizre Ticaret ve Sanayi Odas1 olmak iizere tiim kamu ve sivil
toplum kuruluslarina 6nemli gorevler diismekte ve Cizre’nin ekonomik, tarihi
ve ekonomik Ozellikleri, Gnemi ulusal ve uluslararasi arenada tanitilmalidir.
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Cizre’de sinir ticaretiyle ugrasan firmalarin 37 tanesi (% 97,4) Limitet Sirket,
geri kalan 1 tanesi ise (% 2,6) anonim sirket oldugu goriilmektedir. Sinir
ticaretiyle ugrasan firmalarin tamaminin sirket seklinde faaliyetlerini
siirdiirmeleri, kurumsallasmada ©nemli bir asama i¢inde olduklarim
gostermekte ise de bu olguyu, firmalarin vergisel kolayliklar saglamast,
ihalelere girebilmedeki sagladigr kolayliklar, ticari iliskilerde muhataplar
tarafindan daha ciddiye alinmalari ve sirket seklinde faaliyet gdstermenin
firmalarinin imajin artiracagina olan diisiinceyle agiklamak miimkiindiir.

Cizre’de sinir ticaretiyle ugrasan firma sahipleri egitim diizeyleri ile ilgili
soruya firmalarin 7’si (% 18,4) lisans veya 6n lisans mezunu, 31’iise (% 81,6)
ilkokul, ortadgrenim ve lise mezunu seklinde cevaplamuslardir. Yiiksek
okullasma oranindaki diisiikliigiin bir sonucu olarak, dis ticarette ve sinir
ticaretinde mevzuat degisikliklerinin anlasilip hemen hayata gecirilmesi
imkanlarinin sinirli kalmasi ile de birebir etkili oldugu diisiiniilmektedir.
Universite ve dengi okullar agisindan okullagma oranlarmnin diisiikliigii sosyal
acidan okula gitme ve yiiksek diizeyde bir okuldan mezun olma bilincinin
yerlesmemesi, isyerlerini genc ve egitimsiz kisilerin yer almasi sonucunu ortaya
cikarmistir. Acilen bu bilinci asilamak i¢in, sivil toplum kuruluslari,
isadamlarinin diinyaya bakis perspektiflerini gelistirecek ve ekonomik agidan
gelisimlerini hizlandiracak pazarlama, finansman, yabanci dil, dis ticaret gibi
konularda iicretsiz seminerler diizenlemeli ve firma sahiplerinin diislince
ufuklarim genisletecek bu ve benzeri faaliyetlere yonelmeleri gerekmektedir.

Cizre’de sinir ticaretiyle ugrasan firma sahipleri, yabanci dil bilmeleri acisindan
incelendiginde firma sahiplerinin 29 tanesinin (% 76,4) yabanci dil bilmedigi ve
sadece 9 firma sahibinin (% 23,6) yabanci dil bildigi sonucu ortaya ¢ikmustir.
Bu verilere gore sinir ticaretiyle ugrasan firmalarin ilk bakista sadece yerel
Olcek bazinda faaliyet gosterdiklerini, ulusal ve uluslararasi piyasalara yonelik
ticari girisimlerde bulunma gibi ciddi boyutta bir diislincelerinin olmadigi
sonucuna varilabilir. Ancak bilinen yabanci dillerle ilgili soruya firma sahipleri
Ingilizce ve diger diller olarak ta Arapca seklinde cevap vermislerdir. Siir
ticareti yapan firmalar tarafindan smir ticaretiyle ilgili belgelerin
doldurulmasinda genellikle Ingilizce, Arapca ve Tiirkce kullanilmaktadir.
Bununla birlikte karsilikli ticari iliskilerde, iiriinlerin anlasma asamasina alim
sattmina kadarki siirecte, hem Cizreli hem de Irakli isadamlar tarafindan halkin
kullandig1 yerel dil olan Kiirtce kullanilmaktadir. Firmalar1 sadece halkin
kullandig1 yerel dil olan Kiirtceye bagimli kalmaktan kurtarmak ve diinya
pazarlarinda rekabet giiciinii artirmak icin Cizre Ticaret ve Sanayi Odasi,
icretsiz olmak kosuluyla firma sahipleri basta olmak iizere calisan kesimi de
kapsayacak sekilde bolgenin durumunu da goz 6niine alarak oncelikle ingilizce
olmak iizere Arap¢a kurslar1 diizenlemeli, karsilikli menfaat iligkileri
cercevesinde sinir ticaretinin gelistirilmesi saglanmalidir.
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Cizre’de faaliyet gosteren, kiiciik olgekli sinir ticareti firmalari, yapisi itibariyle
tipik KOBI niteligine haiz isletmelerden olusmaktadir. KOBI'lere iliskin
sorunlar biiyiik 6l¢iide Cizre’deki firmalar i¢in de s6z konusudur. Bu sorunlarin
¢oziimii i¢in toplum bilinglendirilmelidir. Bu yoreye has KOBI ofisleri agilmalt
ve tamtim-bilinclendirme faaliyetleri baslatilmalidir. Ofislerin agilmas: ile
birlikte degisen ve gelisen durumlara daha ¢abuk uyum saglamak miimkiin
olacaktir.

YARARLANILAN KAYNAKLAR
KiTAPLAR

TIKICI, M. ve Digerleri (2009), Girisimcilik ve Kiiciik Isletmeler, 1. Basim,
Ankara, Nobel Yaynlart.

UYGUR, E.,(2001) Ekonometri Yontem ve Uygulama, Ankara, 1maj
Yayncilik.

DERGILER

ACS, Zoltan J. et al. (1997), “The Internationalization of Small and Medium-
Sized Enterprises: A Policy Perspective”, Small Business Economics 9,
Kluwer Academic Publishers, The Netherlands. (pp.7-20)

ALTENBURG, Tilman. (2000), Linkages and Spill-overs between
Transnational Corporations and Small and Medium-Sized Enterprises in
Developing Countries — Opportunities and Policies, German Development
Institute, Reports and Working Papers 5/2000, Berlin.

COOK, Paul and Frederick NIXSON. (2000), Finance and Small and Medium-
Sized Enterprise Development, Working Paper Series (Paper No 14),
Institute for Development Policy and Management, University of
Manchester, Manchester.(P.14)

JONES, Erik. (2009), “Shifting the Focus: The New Political Economy of
Global Macroeconomic Imbalances”, SAIS Review vol. XXIX no.2
(Summer-Fall 2009), The Johns Hopkins University Press, Bologna, Italy

(pp-61-73)

KARA, Mehmet, (2005), Ekonomik Etkileri A91s1ndan Tirkiye’deki Sinir
Ticaretinin Degerlendirilmesi, Dokuz Eyliil Universitesi Sosyal Bilimler
Enstitiisii Dergisi, Cilt, Say1:3, [zmir, 2005

47



ORGANISATION FOR ECONOMIC CO-OPERATION AND
DEVELOPMENT (OECD). (2004), Small and Medium-Sized Enterprises in
Turkey (Issues and Policies), OECD Publications, Paris, France.

INTERNET

OZ E. ve YILMAZ B. http://www.ceis.org.tr/dergiDocs/makale 228.pdf. E.T.
20.10.2010. KOBI’lerin Dis Ticarete Acilinunda Dis Ticaret Sirketlerin
Rolii. www.ceis.org.tr

Devlet Planlama Teskilati (DPT). http://plan9.dpt.gov.tr/oik14_kobi/ kobi.pdf,
ET. 10.09.2010 (2007-2013), KOBi Ozel Ihtisas Komisyon
Raporu.www.dpt.org.tr

T.C. Sanayi ve Ticaret Bakanlig1, Kiigiik ve Orta Olgekli Isletmeleri Gelistirme
ve Destekleme Idaresi Baskanligi. 2003.www.kosgeb.gov.tr

www.marka.org.tr/uploaded/file/KOSGEB_Yeni_Donem_Vizyonu.ppt E.T.
21.09.2010.

http://www.sbe.yildiz.edu.tr/Kobi.pdf. E.T.20.10.2010.
www.tepav.org.tr/tur/admin/dosyabul/.../KOBILppt. E.T.08.09.2010.
http://www.usak.org.tr/makale.asp?id=258. E.T. 11.09.2010.

DIGER

DARICI, B. ve COSKUN, D.,(2010), “Sirnak linde Faaliyet Gosteren Kiigiik

ve Orta Boy Isletmeler ve Finansal Yonetim Uygulamalari”, Uluslararast
Strnak ve Cevresi Sempozyumu, 14-16 Mayis 2010, Sirnak.

Gelir Idaresi Bagkanligi, Kayit Disi Ekonomiyle Miicadele Stratejisi Eylem
Plan1 (2008-2010), Gelir Idaresi Baskanligi Strateji Gelistirme Daire
Baskanligr Yayin No: 87, Ankara, 2009.

KIZILAY, Emine, KOBI'ler ve Dis Ticarette Karsilastiklart Temel Sorunlar,
Mesleki Uygulama Bitirme Tezi, Bursa, 2009.

48



